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Kunde 
Bernhardt Moden

Standort
Habichtswald, Nordhessen

Branche 
Textil- und Bekleidung

Produkt 
Sage 100

Erfolgsgeschichte

Zwischen Tradition und Digitalisierung

Bernhardt Moden kombiniert stationären Einzelhandel, 
einen umfangreichen Onlineshop und mobile Verkaufs-
touren in Seniorenresidenzen. Das alte DOS-System 
konnte diese Vielfalt nicht mehr abbilden: Varian-
tenführung, Bestandsgenauigkeit, Datenpflege und 
rechtssichere Abläufe waren kaum effizient zu mana-
gen.

„Als die GoBD kam, wussten wir: Wir müssen handeln, 
um weiterhin rechtskonform zu arbeiten“, erinnert 
sich Geschäftsführer Andreas Bernhardt. Gleichzeitig 
erschwerten doppelte Scans, Inventurdifferenzen und 
manuelle Nachbearbeitung die täglichen Abläufe.

Gesucht war keine starre Branchensoftware, sondern 
eine maximal flexible Lösung, die sich an die Beson-
derheiten des Unternehmens anpassen lässt und alle 
Kanäle zuverlässig verbindet.

Flexibel, mobil und vernetzt

Sage 100 bildet für Bernhardt Moden eine flexible ERP-
Grundlage, die sich mit Partnerlösungen passgenau 
erweitern lässt. Für die mobilen Verkaufstouren kommt 
die Offline-Kasse von Abacus zum Einsatz, die auch 
ohne Internetverbindung zuverlässig funktioniert.

Im Lager nutzt das Unternehmen die Seriennummern-
verwaltung für klare Bestandsführung sowie das HTK 
MDE-Modul, mit dem Umlagerungen, Wareneingänge 
und Inventuren mobil erfasst werden können.

Die Einführung der E-Rechnung modernisiert die  
Abläufe Richtung Steuerbüro: Rechnungen lassen  
sich direkt aus Outlook in das System übernehmen.

Für den Webshop unterstützt OmniSeller die zentrale 
Pflege von Artikeldaten und Produktbeschreibungen.

Digitaler Wandel 
im Textilhandel

Bernhardt Moden digitalisiert  
Verkauf, Lager und Buchhaltung  
mit Sage 100 und reduziert den  
manuellen Aufwand im Verkauf  
um rund 50 %.

Bernhardt Moden ist ein familiengeführtes Modeunterneh-
men aus Nordhessen, das seit über 40 Jahren im Textilhan-
del aktiv ist. Neben dem stationären Geschäft betreibt das 
Unternehmen einen eigenen Onlineshop und verkauft über 
mobile Verkaufsausstellungen direkt in Seniorenresiden-
zen. Das Sortiment umfasst rund 12.000 Artikel.



„Ich wollte eine maximal flexible 
Lösung und habe mich deshalb 
bewusst gegen eine branchen-
spezifische Lösung entschieden. 
Sage 100 deckt die Bedürfnisse 
im Textilhandel gut ab, weil sie 
Varianten wie Farbe und Größe 
abbilden kann. Das ist für den 
Textilbereich besonders wichtig, 
weil diese Merkmale eine zentrale 
Rolle spielen.“
Andreas Bernhardt, Geschäftsführer

Messbare Wirkung in allen Bereichen

Mit Sage 100 profitiert Bernhardt Moden in allen Bereichen 
des Unternehmens von deutlich weniger manuellem Auf-
wand und spürbar schnelleren Prozessen. Die automatisier-
te Verbuchung der Abacus-Kasse reduziert den Aufwand im 
Verkauf um 50 % – besonders wertvoll bei mobilen Einsät-
zen mit mehreren hundert Artikeln pro Termin. Fehlerquel-
len aus der Nachbearbeitung entfallen vollständig.

Auch in der Buchhaltung zeigt sich der Fortschritt deutlich: 
Durch die Fibu-Schnittstelle halbiert sich die Zeit für die 
Übergabe an das Steuerbüro. Die E-Rechnung senkt den Ab-
lageaufwand sogar um 95 %, da Belege direkt aus Outlook 
übernommen werden.

Im Lager sorgen die Seriennummernverwaltung und das 
MDE-Modul für klarere Bestände und nachvollziehbare Pro-
zesse. Doppelte Scans werden verhindert, Inventuren laufen 
schneller und mit weniger Differenzen ab.

Im Onlinegeschäft wird das Team ebenfalls entlastet: 
Mit OmniSeller gelingt die Pflege von Artikeldaten und 
Produkttexten doppelt so schnell wie zuvor – ein deutlicher 
Vorteil bei rund 12.000 Artikeln im Sortiment.

Andreas Bernhardt fasst es so zusammen: „Sage 100 ist für 
uns die flexibelste Lösung am Markt. Wir können alle Bau-
steine so kombinieren, dass sie genau zu unseren Abläufen 
passen.“

Das Ergebnis: Weniger manuelle Arbeit, mehr Tempo in 
allen Kanälen und ein digitaler Workflow, der Verkauf, La-
ger, Buchhaltung und Onlineshop zuverlässig miteinander 
verbindet.

Kosten-Optimierungen

•	 50 % weniger Aufwand im Verkauf

•	 95 % weniger Ablageaufwand durch E-Rechnung

Effizienzsteigerung

•	 50 % schnellere Fibu-Übergabe

•	 Beschleunigte Inventuren & Umlagerungen (MDE-Modul)

Transparenz und Genauigkeit

•	 Seriennummernverwaltung verhindert doppelte Scans

•	 GoBD-konforme, rechtssichere Abläufe 

•	 Nachvollziehbare Bestände, weniger Differenzen

Digitales Arbeiten & Flexibilität

•	 Artikelpflege im Onlinegeschäft ist doppelt so schnell 
wie zuvor dank OmniSeller

•	 Alle Systeme – stationär, mobil und online – greifen 
nahtlos ineinander

Skalierbare Systemarchitektur

•	 Sage 100 lässt sich flexibel um Partnerlösungen erweitern

•	 Perfekt anpassbar an individuelle Abläufe und zukünftige 
Anforderungen

•	
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