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Kunde 
3S Swiss Solar Solutions AG

Standort
Thun, Switzerland

Branche 
Solarenergie

Produkt 
Sage X3

Erfolgsgeschichte

Enormer Zeitdruck beim Systemwechsel 
Wegen einer Umstrukturierung auf Unternehmensebe-
ne hatte die 3S Swiss Solar Solutions AG nur ein halbes 
Jahr Zeit, um ein neues ERP-System einzuführen. Be-
sonders wichtig war dabei, dass die funktionierende 
Supply Chain nicht beeinträchtigt wurde.
   

Schneller Wechsel auf Sage X3
Das Unternehmen entschied sich für die cloudbasierte 
Lösung Sage X3 und die Betreuung durch einen lokalen 
Sage Business Partner. 3S deckt jetzt sämtliche  
Geschäftsprozesse in Finanz-, Supply Chain- und  
Produktionsmanagement mit Sage ab.  

Mehr Überblick und verkürzte Lagerzeiten
Der Umstieg auf Sage X3 hat nur vier Monate  
gedauert und gleichzeitig deutliche Verbesserungen 
auf Prozessebene mit sich gebracht:

•	 Spürbare Reduzierung der Lagerzeit durch 
verbesserte Bedarfsplanung 

•	 Demokratisierung und Dezentralisierung der 
Informationen durch cloudbasiertes System 

•	 Hohe Kundenzufriedenheit durch optimierte 
Supply Chain 

Agil und mit Blick 
auf die Zukunft

Der Schweizer Hersteller von Solar- 
bauteilen 3S Swiss Solar Solutions AG 
führt in wenigen Monaten Sage X3 ein  
und optimiert seine Supply Chain.

„Ich würde Sage X3 weiterempfehlen, weil 
es uns hilft, pünktlich zu liefern. Das ist, 
was der Kunde von uns erwartet.“
Patrick Hofer-Noser, Inhaber und CEO 3S Swiss Solar Solutions AG

Über 3S Swiss Solar Solutions AG
Das Schweizer Unternehmen entwickelt und produziert 
Produkte wie Solar-Dächer und Fassaden unter dem 
Markennamen MegaSlate. Seit 2001 hat das Unternehmen 
mehr als 14.000 MegaSlate-Solaranlagen in der Schweiz 
hergestellt und trägt aktiv zum Klimaschutz bei.


